


ETING- ON-UNE E 20 


— LE ATIENDE DEVONO OFFIENZE VALOTZE] REALE Al LORO min 


CLIENTI E NON INTIZODUTESI NELLE LOTZO VITE 
= IL MATKEDNEON- LUNE È IL MATRKETINE CON IL PIÙ O® © @ ©® 
TRAPIDO TASSO DI CIZRESCITA SONO UN VIALE CHE L'AZIENDA 
| DEVE PETRCOTIIZETE PET 
1 VANTAGET DEL DIGITALE 
COMUNICAZIONE _Ò DIPENDONO DA = IMPLEMENTATE BRAND 


AWATZENESS E BIRANDINECONUNE 
|) AMPIEZZA DEL TARGET î 










MODELLI DI 
BUSINESS 
ON-UNE 














DI COMUNICAZIONE ri IVANO = RARE 
® 1) PROFONDITÀ DEL post“ PERSONAV LAVORA NEL SETTORE 
aeree MFso SPECNALIZZATA DI CUI PARLA 

(A x 
CONSUMET- 2) ‘INTENSITÀ TERE PNALE PETRMISSION MATZKEMNE 
 ’’reuuvV( ( v_ ——_____yVYy(y”=__”° 
OTTTENETZE OK A INVIO 
BUSINESS TO MAIL DI MATZKETNE 
CONSUMETI- 
© ai INTETZNET. MATZKEMINE PLAN 
BIE @ Lsleintlio _—________o  — —_ eo > 
BUSINESS TO PIANO DETTAGUATO STTZATEGIE 
BUSINESS “STTRAOTEDINATIO INTETZNET MATZKEMINE 





È TUTTO ciò CHE e CUTZIA DI DIFFUSION 
E IDEE 
ORE og ceceeva |1Y@ 


CONSUMETI- TO CONSUETO” EATZLY ADOPTETZS PIZOVANO E 
BUSINESS | PIZOMUOVONO Nuovi PIZODOTT 


IL PIZIMO PASSO > AULEANTZE 3 vgne 
/\' E SVIUPPATE COMMERCIALI SS VALE GX rene) DIFFUSOTZI DI VITZUS 
UN) SITO WEB Tdi - EMAIL — CH AMA CAMBIAMENTO StartOup 
SPONSOTEIZZAZIONI Dv) E NOVITÀ your life 












